
  

 

 
 

 

 
COMUNICATO STAMPA 

 
 
Il Gruppo Azkoyen acquisisce Vendon, specialista delle soluzioni IoT 
La nuova società contribuirà alla crescita della divisione Payment Technologies ed allo sviluppo dei 
marchi Coges e Cashlogy 
 
Caldogno (VI), 5 dicembre 2022: Il Gruppo Azkoyen, multinazionale spagnola che fornisce prodotti 
e servizi automatizzati, ha recentemente completato l'acquisizione del 100% della società lettone 
Vendon, parte del Gruppo Draugiem, leader nelle soluzioni di connettività e IoT per i pagamenti 
digitali e la telemetria in Europa centrale. 

L'azienda, fondata nel 2011 e con sede a Riga vede tra i suoi mercati più importanti Francia, 
Germania, Benelux e Regno Unito e può vantare oltre 45.000 distributori automatici connessi. 
Durante questi 11 anni, l'azienda è passata dall’essere un operatore di livello europeo a qualificarsi 
come un rispettato attore globale, con macchine connesse in più di 82 paesi. Il potenziale di 
Vendon risiede nel suo alto livello di competenza e ricerca e sviluppo, motivo per cui sia il team 
dirigenziale che i dipendenti dell'azienda sono ora entrati a far parte del Gruppo Azkoyen. 

L’acquisizione di Vendon consente di rafforzare la divisione Payment Technologies del Gruppo 
Azkoyen ed in particolare i marchi Coges e Cashlogy, grazie allo sviluppo di nuovi sistemi di 
pagamento integrati con soluzioni hardware ed intelligence sul Cloud. 

Commentando l'acquisizione, Juan José Suárez, Presidente del Gruppo Azkoyen, ha dichiarato: 
“Siamo molto lieti dell'acquisizione di Vendon, non solo perché è una grande azienda dotata di una 
straordinaria competenza, talento ed una vasta esperienza nella ricerca e sviluppo, ma anche 
perché le tante sinergie generate avranno un impatto importante sui nostri piani di crescita e sui 
nostri ricavi nei segmenti payment, connettività e IoT, così importanti per il nostro sviluppo. Le 
innovazioni e le soluzioni che Vendon apporta al Gruppo andranno a vantaggio dei nostri clienti 
migliorandone la redditività a breve, medio e lungo termine”. 

Daniele Ioriatti, Sales Manager di Coges, ha aggiunto: “La strategia di Coges negli ultimi anni è 
stata decisamente orientata allo sviluppo di soluzioni di pagamento integrate con il Cloud, senza 
trascurare i sistemi cashless tradizionali e quelli a contante. L’integrazione con Vendon nel Gruppo 
Azkoyen contribuirà a rafforzare ulteriormente la nostra crescita in questa direzione e saremo fieri 
di collaborare a questa sinergia decisiva.” 

I nuovi servizi aiuteranno anche i clienti Coges ad ottimizzare il proprio business nel vending, 
riducendo le visite di manutenzione tramite interventi online ed ottimizzando le prestazioni dei 
distributori automatici grazie ad analisi delle vendite in tempo reale, al controllo delle scorte, 
all’utilizzo di innovativi sistemi di pagamento contactless e mobile ed al miglioramento della 
customer experience. 
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A seguito dei numerosi incontri strategici avvenuti negli ultimi mesi sia in Italia che in Spagna ed in 
Lettonia, questa settimana un team commerciale e marketing di Vendon sarà presente in Coges 
per familiarizzare con i sistemi di pagamento dell’azienda vicentina. La conoscenza reciproca tra le 
sue aziende si rafforzerà ulteriormente con una successiva visita della squadra commerciale e di 
Customer Service di Coges presso la sede di Vendon a Riga, che si terrà entro la prima metà di 
Dicembre. 

Questa acquisizione è un ulteriore passo nella strategia di crescita del Gruppo Azkoyen, che ha già 
dimostrato un forte impegno per sviluppare ed espandere i propri segmenti di sistemi di 
pagamento, connettività e IoT, i segmenti con la maggiore crescita e potenziale per il Gruppo. 

 
Da 45 anni nel settore del Vending, Coges è leader europeo nella progettazione e produzione di sistemi di pagamento 
cashless e a contante. Coges propone sistemi eccellenti e affidabili, attraverso il costante sviluppo delle proprie 
competenze distintive, la tensione all’innovazione, l’adozione di sistemi avanzati di gestione, la partecipazione dei 
collaboratori interni ed esterni ed il consolidato rapporto di partnership con i principali clienti e fornitori. 


